
株式会社プロトコーポレーション
会社説明資料

証券コード 4298

代表取締役社⻑ 神谷健司
2021年3月24日



プロトコーポレーションについて
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会社概要

会 社 名

創 業 ・ 設 ⽴

本 社

資 本 ⾦

売 上 高

社 員 数

上 場 市 場

証 券 コ ー ド

株式会社プロトコーポレーション

創業1977年10月1⽇、設⽴1979年6月1⽇

名古屋市中区

1,849百万円（2020年3月末）

591億円（2020年3月末）＊連結ベース

1,456名（2020年3月末）＊連結ベース

4298

東京証券取引所市場第一部 / 名古屋証券取引所市場第一部
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プロトコーポレーションは
クルマ情報メディア グーネット を

運営する会社です

グーネット
59.6％

マーケットにおける取引店舗数のシェアは約59％
(全国の中古⾞販売店 約37,000店舗) 2020年12月末時点
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代表取締役社⻑

⽣年月⽇

入 社

社⻑就任

出 身 地

出 身 校

1968年2月17⽇(53歳)

1990年3月

2014年4月

愛知県 碧南市

愛知県⽴ ⻄尾高校 / 早稲田大学
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バブル真っ最中、当社に新卒で入社。

仕事をするからには社⻑になる覚悟で、という気持ちで常に挑戦してきました。

そして社⻑となった現在も「とにかく挑戦」をモットーに挑み続けるとともに
ユーザーやお客様、従業員をはじめとするステークホルダーに喜んでもらえないと
意味がないという意識を常に持ち、地元である東海の皆さまに愛される企業で

あり続けられるよう、これからも尽⼒してまいります。



2021年3月現在
（53歳）

・2019年3月
東証JASDAQ(スタンダード)
から東証⼀部へ市場変更

・2019年9月
名証⼀部へ上場

・2020年4月
新型コロナウイルス感染拡大による
1回⽬の緊急事態宣⾔発令

2015.3 2018.3 2019.3 2020.3 2021.3(予)2016.3 2017.3

2014年4月（46歳）
代表取締役社⻑ 就任

広告モデルから
SaaSモデルへ

ビジネスモデルの転換

①中古⾞に次ぐ新たな柱となる新⾞領域、整備領域への進出

②生産性向上を目的とした社内の業務改革推進

③既存事業とのシナジー創出と新しいビジネスの企画・研究・開発のため
コーポレートベンチャーキャピタルを設⽴

これからのプロト

社⻑就任からの取り組み
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中古⾞領域について
〜広告モデルからSaaSモデルへ〜

※SaaSとは…

Software as a Serviceの略。

ソフトウエアをネットワーク越しに提供するサービス
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1977年（昭和52年）、まだ⽇本では週休1⽇の時代…創業者「横⼭博一（現会⻑）」が、

⾃分の欲しい中古⾞を⾒つけるために、限られた休⽇を使い、多くの⾃動⾞販売店を探して

回ったものの、⾞種、⾊、価格、状態と⾃分の条件を満たす中古⾞を探すことは困難を極めました。

限られた予算に合った中古⾞を⾒つけることが、これほど大変なのであれば、『⾃分以外の方も

苦労されているのではないだろうか︖』。この経験から、複数の中古⾞販売店のクルマ情報を

集約した情報誌「月刊中古⾞通信（現︓クルマ情報誌グー）」が誕⽣しました。

その後、1996年(平成8年)にインターネットによる中古⾞情報サービス「Goo-net」を開始。

現在では、中古⾞購入を検討するユーザーに情報を提供するだけではなく

グーネットのバックグラウンドシステム「MOTOR GATE」を中古⾞販売店に

提供し、販売管理・顧客管理・在庫管理等の経営⽀援システムとして

ご活用いただいております。
月刊中古⾞通信

1977年創刊
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創業から現在



情報誌
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グーネットと情報誌グーに
中古⾞情報を掲載することによる広告掲載料を

中古⾞販売店にお⽀払い頂く広告モデル売り手
（中古⾞販売店）

以前までのビジネスモデル

広告モデル
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現在のSaaS型ビジネスモデル
（グーネットのバックグラウンドシステム MOTOR GATE）

売り手
（中古⾞販売店）

2013年11月リリース

グーネットのバックグラウンドシステム

・販売管理システム
・顧客管理システム
・在庫管理システム
・BtoB EC（MGショッピング）
・各種帳票管理機能
・ユーザーからの問い合わせ対応
・オプション機能

⾃動⾞関連情報プラットフォーム
(中古⾞販売店マネジメントシステム)の

月額利用料を中古⾞販売店にお⽀払い頂く
SaaS型のビジネスモデル

SaaSモデル
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現在のSaaS型ビジネスモデル
（グーネットのバックグラウンドシステム MOTOR GATE）

MOTOR GATE AI グーネットLive グーネットへの掲載登録

業務効率化⽀援ツール
AIが中古⾞の写真を基に
グーネットに掲載する
中古⾞物件情報を⽣成

非接触型商談ツール
ユーザーが⾃宅にいながら

気軽に中古⾞販売店と
スマホ・PCで商談が可能

在庫⾞両管理
中古⾞販売店がリアルタイムに
グーネット上への⾞両掲載及び

入れ替えができる

MOTOR GATE ショッピング

BtoBのECサイト
用品が安価で購入できる。

品数豊富で掛売も可能なため
好評をいただいている



中古⾞のデータ登録時間を約5割削減（従来比）
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アップロードした写真から
AIが中古⾞物件の情報を⽣成

オプション機能例︓MOTOR GATE AI

①写真をアップロード ②AIが画像を分析 ③アクセス向上に寄与する
⾞種紹介コメントを⾃動作成
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過去にグーネットに掲載されて
いたクルマの情報から、
AIが売れやすさを予測
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AIがどのような情報を追加すれば
クルマが売れやすくなるかを提案

オプション機能例︓MOTOR GATE AI
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新⾞・整備領域について
〜中古⾞領域に次ぐ柱の創出〜
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2020年12月末時点

⾞両の将来価格を算出することが出来るため(特許取得)、乗り換える場合と乗り続ける場合の
コスト差を明確にし、ユーザーに対して合理的な乗り換えタイミングを提案できる
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DataLine
SalesGuide

40.2％

新⾞ディーラーの
約40％が導入

新⾞領域︓新⾞ディーラー向け営業⽀援ツール
「DataLine SalesGuide」
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商談シーンのデジタル化による販売効率の改善



整備領域︓⾃動⾞整備⼯場の検索サイト
「グーネットピット」

①⾞検・点検、②オイル交換、③整備・修理・塗装・板⾦、④持込み取付
の4つのメニューでお近くの整備⼯場を検索可能

2020年12月末時点

16
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グーネット
ピット

13.6％

全国の整備⼯場（91,605⼯場）のうち
12,434⼯場が掲載

28万件以上の作業実績コンテンツで、ユーザーへ安⼼と便利を提供
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DX関連商品の投⼊により、新⾞・整備業界のデジタル化を推進

整備領域︓AIチャットボット新⾞領域︓乗換提案動画

ユーザーが保有する⾞の将来価格を予測。
乗り換えのシミュレーションを⾃動で⾏い

コスト比較等の提案を動画で⾏う。

動画内容は一人ひとりに合わせた内容が⾃動⽣成されてURLが
⽣成されるため、乗り換えを検討するユーザーへ

メール、SMS、チャット等を活用した提案が可能。

グーネットピットのトップページや店舗ページより、
ユーザーが希望するサービス（⾞検・タイヤ交換等）・

クルマの状態などをチャット形式でAIスタッフ「Linka」が
ヒアリングし整備⼯場への来店⽇時予約まで誘導する。

営業時間外も予約対応が可能で、来店前に⾞両やサービス内容について
ヒアリングが終了している点で整備⼯場の業務効率化に寄与している。



これからのプロト
〜CHANGING COMPANY

未来に向けて変化し続ける会社〜
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売上高

（億円）

2021.3
（予）

592億円
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2013.12
グーピット開設

2015.10
DataLine SalesGuideの提供開始

2007.6
グー鑑定を首都圏で提供開始

1995.10
グー首都圏版創刊

1992.12
グー関⻄版創刊

2001.8
グーバイク創刊
2002.３
グーパーツ創刊

0

1996.10
グーネット開始

グーのエリア展開
グーのシリーズ展開
サービスのITシフト

M&Aの積極展開 事業ポートフォリオ
の選択・集中

売上高の推移
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営業利益

（億円）

2021.3
（予）

57億円
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営業利益の推移
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⾃⼰資本比率の推移（上場以降）
⾃⼰資本比率

（%）
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情報通信業の⾃⼰資本比率平均 50.7%
(2019年経済産業省企業活動基本調査） 21
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⾃動⾞業界のDX化

中古⾞領域 新⾞領域 整備領域

・MOTOR GATE AI

・グーネットLive

・乗換提案動画

・DataLine AI査定
AIにより、個々の⾞両査定価格を
瞬時に⾃動算出できるサービス

・AIチャットボット

将来への取組み



将来への取組み

中古⾞・新⾞・整備
各領域のポジション確⽴と統合を推進

2021年3月期
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株主還元
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※2012年3月期は上場10周年記念配当「2.5円」を含んでいます。

2020年3月期は東証一部への市場変更記念配当「2.5円」を含んでいます。

当社は2006年10月26⽇に普通株式1株につき1.2株の割合で株式分割を⾏っております。

また、2012年10月1⽇、2019年7月1⽇に普通株式1株につき2株の割合で株式分割を⾏っており、

2019年3月期以前の配当額は この影響を加味し、遡って修正しております。

配当⾦の推移（1株当たり）
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安定配当



参考資料
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地域貢献活動

東海地区のプロスポーツチーム「中日ドラゴンズ」「名古屋グランパス」とパートナー契約を結んでおります。
東海地区のシンボルとして多くのファンに愛される存在である両チームへのサポートを通じて

地域社会への貢献のため、地域の活性化に努めてまいります。
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社会貢献活動

CODE BASE NAGOYAは、「名古屋をギガ・シティーに」という⽬的
のもと運営されているオープンイノベーションスペースです。
AI・IT・テクノロジーを軸に、これからITスキルを身に付けたい方や、
すでにエンジニアやクリエイターとして活動されている方が集う場所を
⽬指し、様々な勉強会やイベントを開催していきます。

CODE BASE NAGOYA
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お問い合せ先

株式会社プロトコーポレーション

名古屋市中区葵一丁目23番14号

TEL 052-934-1514

https://www.proto-g.co.jp/

4298ir@proto-g.co.jp

IR担当／経理財務部 高林・森

将来予測について

本資料で提供されているIR情報には、将来の⾒通しに関する情報が含まれています。

これら歴史的事実以外の情報は、当社グループが属する業界の競争、市場、諸制度に係る

リスクや不確実性による影響を受ける可能性があります。その結果、当社が現時点で把握

可能な情報から判断した仮定及び推測に基づく⾒込みは、将来における実際の成果及び業

績とは異なる場合があり得ることを、ご承知おきください。
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